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Questo documento descrive i flussi di accesso e attivazione degli account Levitha. Per il modello
generale vedere logica_del_business.md.
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1. Attivazione del PROFESSIONISTA

Sono previste due modalita.

1.1 Opzione A: acquisto sul sito commerciale

1. Il professionista acquista il pacchetto sul sito gestito da Singular.

2. Singular invia al server Levitha i dati necessari all'attivazione.

3. Levitha crea o abilita il profilo associato all'email acquistata.

4. |l professionista riceve un link o un token per impostare la password.
5. Il professionista completa I'accesso e I'onboarding.

"Da definire"

Endpoint, autenticazione tra Singular e Levitha, dati obbligatori, gestione degli errori e
comportamento in caso di email gia esistente.
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1.2 Opzione B: invito diretto da Levitha

1. Levitha crea o prepara il profilo professionista.

2. L'admin invia l'invito email.

3. Il professionista completa la registrazione tramite link o codice.

4. |l professionista acquista successivamente (o precedentemente) il pacchetto sul sito Singular.
5. L'acquisto abilita I'abbonamento e le funzionalita previste.

In entrambe le opzioni, al professionista viene proposta una cuffia in omaggio; le cuffie aggiuntive
vengono acquistate separatamente o incluse nel pacchetto scelto.

2. Attivazione del CLIENT

1. Il professionista inserisce i dati essenziali del cliente. Se lo fa I'admin, deve inserire il codice
professionista.

. Levitha invia un invito con link e codice.

. Il cliente completa la registrazione.

. Il cliente viene associato al professionista che ha inviato l'invito.

. Il cliente accede ai contenuti e ai consigli assegnati.

O OB~ W N

. Eventuali acquisti di abbonamento o hardware vengono gestiti sulla piattaforma commerciale
prevista.

/" "Regola beta"

Il cliente puo essere invitato da un solo professionista alla volta. Il trasferimento a un altro
professionista richiede una procedura esplicita, da introdurre in una fase successiva.




